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Filip Rokamp Diedrichsen

• Luna 4 år

• Virgil snart 2 år

• Glødende, grædende og grinende Liverpool -fan
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https://www.mckinsey.com/capabilities/growth-marketing-and-sales/our-insights/the-value-of-getting-personalization-right-or-wrong-is-multiplying
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Derfor er den et must-have: 

• I gennemsnit forlader 2/3 webshopbesøgende hjemmesiden
med varer i kurven – uden at fuldføre købet

• Konverteringsraten er på ca. 10% på tværs af vores kunders
tabt kurv automations (generelt er det en af de mest
konverterende automations) 
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https://business-nyhederne.dk/derfor-skal-du-fastholde-dine-eksisterende-kunder/
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https://financesonline.com/customer-loyalty-statistics/
https://financesonline.com/customer-loyalty-statistics/
https://financesonline.com/customer-loyalty-statistics/
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https://www.bigcommerce.com/blog/personalized-product-recommendations/
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